
Entreprise familiale située à Eupen, spécialisée dans l’importation et la distribution de produits des secteurs
HVAC (Chauffage, Ventilation, Conditionnement d’Air) ainsi que des Energies Renouvelables (pompes à chaleur,

installations photovoltaïques et récupération d’énergie), recherche un(e)

Ingénieur des ventes externe
pour les Provinces de Namur et Liège

Un contrat à durée indéterminée

Un salaire attractif en relation avec vos performances composé d’un fixe et d’une commission sur votre chiffre d’affaires

Une voiture de société et des avantages extralégaux

Un GSM, un fax, une ligne ADSL et un ordinateur portable

Un travail passionnant dans une société en pleine croissance

Intéressé? Votre candidature sera traitée avec discrétion!

Envoyez votre CV en mentionnant la fonction pour laquelle vous postulez à l’attention de G. Kehl
Par E-mail: gkehl@accubel.be
Ou par courrier: S.A. ACCUBEL, Rue de l’Industrie 28 à 4700 Eupen

Infos? 0497/709.863
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B-4700 Eupen
Fax: +32(0)87 59 16 55
Internet: www.accubel.be
TVA: BE 0424 157 442

Industriestrasse 28
Tél.: +32(0)87 59 16 50
Email: info@accubel.be
RPM Eupen

Description de la fonction 

A partir de votre domicile vous réalisez un programme régulier de
visites et de prospections et vous vendez nos produits et services à 
forte composante technique. 

Vous créez et entretenez des contacts commerciaux et des relations 
avec nos clients installateurs professionnels ainsi que les bureaux 
d’études et d’architectes dans un secteur préalablement défini afin 
de leur vendre nos produits et services.

Vous analysez les besoins, ramenez des projets, assurez le suivi 
des offres réalisées en collaboration avec le service interne et faites 
remonter les informations recueillies sur le terrain.

Vous étudiez puis mettez en œuvre des actions promotionnelles sur 
votre secteur.
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PROFIL 

Vous avez une formation technique, de type Ingénieur ou 
Gradué en Thermodynamique ou vous disposez d’une expérience 
équivalente

Vous êtes fortement intéressé par la vente de produits à la pointe de la 
technologie (tels que pompes à chaleurs, panneaux photovoltaïques)

Motivé, vous travaillez de manière autonome

La connaissance de l’anglais est un atout

Vous maîtrisez les outils informatiques courant: la connaissance 
d’AUTOCAD est un plus  
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